G d If ( Sales Business Development Manager
a n a o 2022/02/10 STOCKHOLM

PART OF ELKO GROUP Gandalf Distribution AB

Gandalf Distribution soker en Sales Business
Development Manager

| rollen som Sales Business Development Manager ska du sakerstalla utvecklingen av Cellularlines varumarke i
Sverige och som ett andra steg dven pa hela den skandinaviska marknaden, bade hos befintliga och nya kunder i de
olika kanalerna (konsumentelektronik, livsmedel, massvaror, bekvamlighetsprodukter, telekom, etc) i linje med den
plan som overenskommits mellan Gandalf och Cellularline.

Dina arbetsuppgifter:

«  Foérvarv av nya kunder/aterférsaljare (eller penetrationsforbattring i befintliga) med Cellularlines varumarke
genom direkta partneraktiviteter och tillsammans med Gandalfs saljteam.

* Inplanerade och kontinuerliga uppdateringar av produktportféljen pa ett sddant satt som ar lampligt for de
olika kanalerna/landerna i enlighet med Cellularline Resident Manager.

* Introducera nya projekt och produkter till kunder i enlighet med marknadsanalyser.

+  Kontinuerlig kontroll av lagernivad och slutférsaljning per produkt/forsaljningsstalle samt hela forsaljnings-
kedjan for att maximera forsaljningsprestandan och minimera lageravkastning.

¢ Butikskontroll f6r att analysera konkurrenternas produktutbud, prispositionering och butiksstrategi.

Vi sdker dig som har/ar:

«  Analytisk férmaga / kundorienterad / team player / problemlésare / god férhandlingsférmaga.

+  Examen inom ekonomi/marknadsféring (meriterande).

* Goda kunskaper i Microsoft Office-paketet, i synnerhet Excel.

* Goda kunskaper inom konsumentmarknaden, specifikt mobiltillbehor och relaterade produkter.

* Grundlaggande fardigheter inom merchandisingteknik.

* Formaga att analysera férsaljningsdata och prisdynamik i distributionskedjan.

*  Kunskaper om den regionala skandinaviska distributions- och detaljhandelsdynamiken (meriterande).
*  Utmarkt interpersonell kunskap och kommunikationsformaga med kollegor fran andra avdelningar och kunder.
. Kommunikativ formaga i svenska och engelska, saval i tal som skrift.

* Tidigare roller som: Sales Manager, Key Account Manager, Business Development Manager.

* 5ars arbetslivserfarenhet (meriterande).

Vi erbjuder dig:

Vi erbjuder ett mycket spannande och utvecklande arbete i ett foretag som alltid stravar framat och vill utvecklas.
Du kommer till en arbetsplats dar professionalism och kvalitet ar ledorden.

Tjansten ar en tillsvidareanstallning pa heltid. Placering &r pa nagot av vara kontor i Sverige (Lund, Goteborg och
Stockholm) samt mojlighet att kombinera med hemmakontor.

Skicka din ans6kan via epost snarast. Vi vill att din ansékan bestar av CV samt personligt brev.
Vi kallar till intervju lopande.

OBS! Mark din ansékan med “Sales Business Development Manager 2022", bade i amnesraden och pa

Klicka har for mer information om Gandalf
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